
I A G  H O L D I N G  G M B H

Ankaufsprofil 2027

Mehrfamilienhäuser Ärztehäuser Büro- und Geschäftshäuser Logistik FMZ
C O R E VA L U E  A D D

G RÖS S E  /  KAU F P R E I S WOHN E INHE I T EN

6 – 50 WE
KAU F P R E I S

2 – 20 Mio. €

KAU F P R E I S

2 – 15 Mio. €
KAU F P R E I S

3 – 20 Mio. €
KAU F P R E I S

2 – 15 Mio. €
KAU F P R E I S

5 – 15 Mio. €
KAU F P R E I S

5 – 20 Mio. €

LAG E Rhein-Main-Gebiet

max. 50 km um

Frankfurt

Rhein-Main-Gebiet Rhein-Main-Gebiet Rhein-Main-Gebiet Rhein-Main-Gebiet Rhein-Main-Gebiet

LAG EQUA L I TÄT

E SG -KON FORM I TÄT KAUFPRE IS

BEE INFLUSSEND

GEWÜNSCHT ERFORDERL ICH KAUFPRE IS

BEE INFLUSSEND

GEWÜNSCHT GEWÜNSCHT

N I C H T  V O N  I N T E R E S S E

Unrealistische Kaufpreisfaktoren Betreiberimmobilien Einzelne SB-Märkte

Teileigentum Komplett leerstehende Objekte Reine Sanierungsobjekte

Baugrundstücke Angebote ohne Kaufpreisbenennung Bieterverfahren / Zwangsversteigerungen

K O N TA K T

IAG Holding GmbH

Altkönigstraße 110 A

61440 Oberursel

Telefon +49 6171 91690

info@iag-holding.com

Standorte mit positi‐

ver demografischer

Entwicklung

Gute ÖPNV- und

Verkehrsanbindung

Attraktives

Einzugsgebiet

Zentrale Lage

Zentraler

Innenstadtbereich

Etablierte CBD-Lage

Multi-Tenant

Städte ab 50.000

EW

Innenstadtbereich

Leerstands- und

Mietsteigerungs‐

potenzial

Multi-Tenant

bevorzugt

Städte ab 30.000

EW

Gute BAB-

Anbindung

Etablierter Logistik‐

standort

Wirtschaftlich star‐

kes Einzugsgebiet

Bonitätsstarker

Lebensmittel‐

ankermieter

Gute Pkw-Erreich‐

barkeit und ausrei‐

chend Stellplätze
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